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Организация агропромышленного производства на основе кооперации имеет 
приоритетное значение в сфере АПК, динамичное развитие экономики которого 
основывается на консолидации и взаимодействии ресурсов и возможностей това-
ропроизводителей, отраслей и сфер хозяйствования. Вся деятельность сельскохозяйственных 
товаропроизводителей базируется на различных формах и типах кооперации - как 
горизонтальной (когда объединяются субъекты интеграции одной иерархической ступени), 
так и вертикальной (когда происходит объединение разных звеньев хозяйствования) 
выигрывают именно те предприятия и их объединения, которые более широко и системно 
используют принципы и преимущества кооперации. 

Как показывает опыт развития кооперации в зарубежных странах, интегрированные 
структуры, объединяющие в своем составе различные звенья (от производства 
сельскохозяйственной продукции до ее реализации конечным потребителям), являются 
более эффективными и приспособленными к условиям рыночной экономики и 
характеризуются большим разнообразием по организационно-правовым формам, составу 
участников, видам деятельности, формам собственности. 

Развитые западные страны осуществили мощный технологический прорыв на каче-
ственно новый уровень производства и потребления продовольствия благодаря кооперации, 
специализации и концентрации производства как крупных, так и мелких фермерских 
хозяйств. Разносторонняя кооперация как по горизонтали, так и по вертикали обеспечила 
глубокие структурные сдвиги и организационно-хозяйственные изменения во всем 
продовольственном комплексе. Это послужило основой для резкого повышения темпов 
роста производительности труда, значительной экономии трудовых, материальных и 
энергетических ресурсов сельского хозяйства. 

Наиболее распространенными моделями интегрированных связей и формирований 
здесь являются: 

1) контрактная система взаимоотношений между сельхозпроизводителями, перера-
батывающими, сбытовыми и обслуживающими организациями; 

2) агропромышленные формирования, созданные путем объединения капиталов и
труда юридических и физических лиц (корпорации, кооперативы); 

3) комбинаты, в которых представлен весь технологический цикл от производства
сельскохозяйственной продукции, ее переработки до реализации конечному потребителю; 

4) объединения, созданные без образования юридического лица, возглавляемые
фирмой-интегратором ; 

5) формирования, осуществляющие связи с другими участниками объединения на
контрактной основе либо путем участия в формировании их собственности; 

6) холдинговые компании.
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Исследование опыта развития кооперации в АПК нашей республики позволило 
сформулировать следующие направления формирования интеграционных отношений: 

- присоединение убыточного сельскохозяйственного предприятия к эффективно 
работающим сельскохозяйственным, перерабатывающим или обслуживающим пред-
приятиям; 

- передача неиспользуемых земель государственных унитарных предприятий в 
долгосрочную аренду инвесторам; 

- создание инвесторами новых сельскохозяйственных предприятий с 
преобладающим их участием в уставном капитале. В большинстве случаев это создание 
дочерних или зависимых предприятий; 

- передача земельных долей в уставный капитал предприятия-инвестора; 
- работа по договорам о совместной деятельности, которая наибольшее развитие 

получила при краткосрочном сотрудничестве сельскохозяйственного предприятия и 
предприятия-инвестора по выращиванию сельскохозяйственной продукции. Наличие 
данной схемы обусловлено возможностью минимизации налоговых платежей. 

Наиболее развивающимися формами установления кооперативно-интеграционных 
связей в АПК Беларуси в настоящий период являются: 

создание перерабатывающих производств крупнотоварными сельскохозяйственными 
предприятиями; 

организация региональных многоотраслевых и продуктовых агропромышленных 
формирований; 

создание агропромышленных формирований предприятиями и организациями раз-
личных отраслей. 

Таким образом, исследование развития кооперации разных стран свидетельствует о 
необходимости принятия соответствующих институциональных изменений и нормативно-
правовых актов с целью совершенствования экономических условий, стимулирующих 
создание и функционирование более эффективных типов и форм кооперативно-
интеграционных формирований. 

Выполненные исследования показывают, что в новых условиях хозяйствования изме-
няются и задачи кооперации, которые можно свести к следующему: 

- объединение усилий субъектов хозяйствования по выполнению установленных 
функций, осуществлению концентрации средств на приоритетных направлениях произ-
водства, переработки и сбыта продукции; 

- рациональное и эффективное использование земельных, трудовых и 
материально- технических ресурсов за счет оптимизации их расхода в единой 
технологической цепи; 

- расширение возможностей внедрения достижений научно-технического 
прогресса, передовых технологий в сельском хозяйстве и перерабатывающих отраслях, 
применение высокопроизводительной техники, высококвалифицированного труда; 

- адаптированное к конкретным условиям мотивирование использования передо-
вых методов организации производства и стимулирования труда; 

- повышение эффективности использования производственного потенциала 
агропромышленного производства; 

- расширение возможностей внедрения новейшей техники и передовых 
технологий в сельском хозяйстве и перерабатывающих отраслях, применение 
высококвалифицированною труда; 

- создание благоприятных производственных и социальных условий для 
работников, повышение заинтересованности в производительном труде и рост качества 
жизни; 

- обеспечение взаимного интереса участников в получении общего 
максимального конечного результата в технологической цепи «производство - переработка – 
сбыт». 
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В процессе исследований сформулированы основные тенденции развития кооперации 
и агропромышленной интеграции в период формирования рыночной экономики, суть 
которых состоит в следующем. 

1. Повышается роль кооперации в снижении издержек производства. Кооперация
по вертикали значительно снижает долю товаропроизводителей, в первую очередь 
сельскохозяйственных, в розничной цене продуктов питания и эффективность их 
деятельности. [2] 

2. Кооперирование позволяет:
- охватить интеграционными процессами те подотрасли и категории сельских

товаропроизводителей, которые невыгодны крупному товарному производству или мало 
осуществимы в региональном масштабе; 

- достичь оптимальной концентрации производства в условиях кооперативного 
объединения, позволяющей повысить производительность труда и снизить издержки произ-
водства на каждом этапе технологического процесса; 

- адаптировать к конкретным условиям и укрепить производственно-
экономические связи между участниками кооперации с целью повышения эффективности 
функционирования кооперативного объединения. 

3. Развитие кооперативно-интеграционных отношений между субъектами АПК
позволяет преодолеть техническую отсталость сельскохозяйственных предприятий по 
сравнению с промышленными, снизить значительную зависимость результатов их работы от 
природно-климатических условий, уменьшить риск капиталовложений только в 
сельскохозяйственное производство и сократить число посредников при реализации 
продукции. 

4. Повышение синергического эффекта кооперации и интеграции на основе
снижения расходов на каждой стадии производственного процесса и минимизации цены ко-
нечного продукта за счет более рационального использования производственных ресурсов 
(использование собственного транспорта, комплектующих материалов, более полная 
нагрузка машин и оборудования и т. п.) и снижения расходов на оплату услуг сторонним 
организациям, включая услуги кредитно-финансовых организаций. 

5. Возрастает экономическое значение создаваемых крупных кооперативно-
интегрированных образований за счет проявления так называемого эффекта масштаба 
производства, позволяющего обеспечить гарантированный сбыт конечной продукции, 
увеличить долю своего присутствия на рынке через повышение конкурентоспособности 
продукции, крупные кооперативно-интеграционные образования облегчают получение 
кредитов на более выгодных условиях, расширяют возможности диверсификации 
производства, позволяют достичь кумулятивного эффекта налоговых выплат. 

6. Всесторонний учет совокупности факторов, влияющих на содержание
кооперативных процессов в зависимости от конкретных целей, организацию и эффективное 
развитие интегрированных агропромышленных формирований. По нашей оценке, их 
влияние носит неоднозначный характер: одни способствуют благоприятному протеканию 
процесса (наличие факторов производства: земли, труда, капитала и управленческих 
структур), другие ограничивают (неблагоприятный инвестиционный климат, диспаритет цен, 
несовершенство законодательной базы), третьи действуют неоднозначно (природно-
климатические, экологические, социальные). Полагаем, что в зависимости от конкретных 
обстоятельств одни и те же факторы могут как стимулировать, так и сдерживать 
интеграционные процессы. 
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7. Расширение функций маркетинга при функционировании крупных кооператив-
ных структур и как итог - повышение значимости их присутствия на рынке. Полагаем, что в 
новых условиях хозяйствования происходит переосмысление производственной концепции 
кооперирования, которая основывалась на росте производства, снижении издержек и 
получении прибыли за счет увеличения оборота, и доминирующей становится новая 
концепция, основанная на разработке эффективных кооперативно-интеграционных форм 
связи между производством и потреблением, связующими звеньями которых выступают 
обмен и распределение. 

Поскольку кооперация функционирует на принципах самоопределения и самофи-
нансирования, то за счет доходов от коммерческой деятельности она обеспечивает по-
вышение уровня жизни работников, способствует решению социальных задач, создает 
благоприятные возможности для роста доходов участников кооперативных объединений, 
обеспечивает охрану их имущественных интересов. Посредством решения задач 
кооперативной организации достигается также решение задач отдельных отраслей, всего 
АПК и государства в целом. Реализация данных направлений развития АПК обусловливается 
принятой законодательной базой.   

Основным документом, регулирующим порядок создания и деятельности холдингов, 
является подписанный Президентом Республики Беларусь Указ от 28.12.2009 N 660 «О 
некоторых вопросах создания и деятельности холдингов в Республике Беларусь» (далее - 
Указ N 660). С 20 января 2012 г. вступили в законную силу изменения и дополнения, 
касающиеся некоторых вопросов создания и деятельности холдингов, которые 
предусмотрены Указом Президента Республики Беларусь от 13.10.2011 N 458 «О внесении 
дополнений и изменений в некоторые указы Президента Республики Беларусь по вопросам 
создания и деятельности холдингов». 

Термин «холдинг» является производным от английского - «держать», т.е. в русской 
интерпретации это «держательная» компания, которая владеет контрольными пакетами 
акций других компаний. 

Согласно Указа N 660 холдинг - это объединение юридических лиц (участников 
холдинга), в котором одна из коммерческих организаций или физическое лицо (не является 
участником холдинга, но управляет им) оказывают влияние на решения, принимаемые 
участниками холдинга на основании владения 25% и более долей в уставном фонде (простых 
акций) либо обладания статусом собственника имущества унитарного предприятия. 

Холдинг не является юридическим лицом. 
Таким образом, холдинг обладает следующими признаками: 
- объединение только коммерческих организаций, т.к. если в роли управляющего 

выступает физическое лицо - собственник, то оно не входит в состав холдинга и 
осуществляет исключительно управление таким объединением без образования 
управляющей компании холдинга; 

- участниками могут быть только хозяйственные общества, унитарные предприятия; 
- управляющая компания (собственник) осуществляет управление участниками 

холдинга путем оказания влияния на принимаемые решения на основании: 
владения 25% и более процентами акций (долей в уставных фондах); 
обладания статусом собственника имущества унитарного предприятия; 
управления деятельностью дочерних компаний холдинга (унитарных предприятий, 

учрежденных управляющей компанией либо по отношению к которым она приобрела статус 
учредителя по иным основаниям), а также учреждений, созданных управляющей компанией 
холдинга; 

договора доверительного управления 25% и более простых (обыкновенных) акций 
(долей в уставных фондах) дочерних компаний холдинга; 
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иного договора, в соответствии с которым управляющей компанией холдинга 
приобретаются права по управлению деятельностью дочерних компаний холдинга; 

- имеется решение управляющей компании или собственника о создании холдинга; 
- холдинг зарегистрирован и включен в Государственный реестр холдингов. 
Стоит отметить, что у управляющей компании (собственника) нет обязанности 

принять решение о создании и зарегистрировать холдинг при наличии его существенных 
признаков. 

Таким образом, регистрация холдинга является добровольной. 
Отграничение холдинга от схожих объединений: 
1. Отличия холдинга от финансово-промышленной группы (далее - ФПГ):
- холдинг создается на основании решения управляющей компании (собственника), а 

ФПГ возникает на основании договора; 
- в холдинг могут входить только унитарные предприятия и хозяйственные общества, 

а в ФПГ - любые юридические лица; 
- участники холдинга могут участвовать одновременно в нескольких холдингах, а 

участники ФПГ могут быть участниками только одной ФПГ; 
- от имени холдинга выступает управляющая компания (собственник), а управление в 

ФПГ осуществляется советом управляющих. 
2. Отличие холдинга от хозяйственной группы.
Холдинг является разновидностью хозяйственной группы, но законодательство о 

хозяйственных группах не может применяться к холдингам без специального указания в 
нормативных правовых актах. 

3. Отличие холдинга от банковского холдинга.
Банковский холдинг существует с целью надлежащего банковского надзора. Порядок 

создания и деятельности холдингов с участием банков и небанковских кредитно-финансовых 
организаций (банковских холдингов) определяется специальными законодательными актами. 

Указ N 660 предусматривает следующие этапы процедуры создания холдингов: 
1. Получение согласия антимонопольного органа.
Согласие получается в соответствии с Законом Республики Беларусь от 10.12.1992 N 

2034-XII «О противодействии монополистической деятельности и развитии конкуренции». 
2. Регистрация холдинга в Министерстве экономики Республики Беларусь

(государственная пошлина за регистрацию не взимается). Эта процедура уже не носит 
формального характера, т.к. ранее в регистрации холдинга могло быть отказано только при 
неполучении согласия антимонопольного органа. 

Указом N 660 установлен перечень случаев для отказа в государственной регистрации 
холдинга. 

3. Внесение изменения в наименование управляющей компании холдинга.
В течение 2 месяцев со дня регистрации холдинга управляющая компания должна 

включить в свое фирменное наименование слова «управляющая компания холдинга», внести 
соответствующие изменения в учредительные документы и обратиться в регистрирующий 
орган за государственной регистрацией таких изменений и (или) дополнений, а также в 
Министерство экономики Республики Беларусь с заявлением о внесении изменений в 
перечень участников холдинга в связи с изменением наименования управляющей компании 
холдинга.[3] 

Также в устав управляющей компании необходимо включить положения о ведении 
консолидированного бухгалтерского учета и отчетности холдинга, обязанности соблюдения 
конфиденциальности полученной от дочерних компаний холдинга информации. Срок для 
внесения соответствующих изменений в устав управляющей компании не установлен. 

Можно выделить следующие положительные моменты в создании холдинга: 
- решение о совершении крупной сделки между участниками холдинга может 

принимать управляющий (директор) соответствующего участника холдинга; 
- директор участника холдинга может выполнять работу на основании трудового 

договора (контракта) в других участниках холдинга; 
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- участник холдинга не отвечает по долгам управляющей компании (собственника), 
но управляющая компания отвечает солидарно с участником холдинга (собственника) по 
сделкам, заключенным участником холдинга во исполнение обязательных указаний 
управляющей компании (данное правило будет применяться, если управляющая компания 
(собственник) имеет 50% + 1 в отношении дочерней организации); 

- организация, участник холдинга, может участвовать в нескольких холдингах, в том 
числе с одной и той же управляющей компанией или собственником; 

- управляющая компания холдинга вправе формировать централизованный фонд за 
счет отчислений от прибыли участников холдинга, остающейся в их распоряжении после 
уплаты налогов, сборов (пошлин), других обязательных платежей; 

- полученные управляющей компанией холдинга - налоговым резидентом Республики 
Беларусь денежные средства для формирования централизованного фонда, а также 
полученные участниками холдинга - резидентами Беларуси из централизованного фонда при 
исчислении налога на прибыль не включаются в состав внереализационных доходов; 

- участники холдинга вправе осуществлять безвозмездную передачу имущества иным 
участникам холдинга - резидентам Республики Беларусь без уплаты налога на прибыль при 
одновременном соблюдении предусмотренных законодательством условий; 

- безвозмездная передача имущества не подпадает под правовое регулирование Указа 
N 300; 

- управляющая компания холдинга, осуществляющая только деятельность по 
управлению, освобождается от отчислений в инновационные фонды. 

Отрицательные моменты создания холдинга: 
- каждый участник холдинга самостоятельно уплачивает все налоги (за исключением 

случаев, когда резидент признан постоянным представительством нерезидента в целях 
налогообложения и других случаев, предусмотренных налоговым законодательством); 

- участники холдинга ограничены в установлении целей, на реализацию которых 
можно направить средства, выделенные из централизованного фонда; 

- отсутствие достаточной правоприменительной практики деятельности холдингов в 
Беларуси. [1] 

Таким образом, в перспективе преимущества холдинговых компаний в Беларуси 
могут состоять в том, что холдинги: 

- борются с конкурентами своей объединенностью, консолидацией (совместное 
лоббирование интересов, контроль за определенной долей рынка); 

- имеют самодостаточную вертикально интегрированную систему от добычи сырья до 
выпуска готовой продукции (в процессе производства товаров нет надобности в привлечении 
третьих лиц - посредников, повышается эффективность и сокращаются издержки 
производства); 

- обладают объединенным производством, техническим опытом и научно-

- участниками холдинга могут быть субъекты с различными режимами 
налогообложения; 

исследовательскими разработками и т.д.; 
- перераспределяют средства с целью уравнивания доходов дочерних компаний, 

покрывая убытки одних прибылями других. 
Рассматривая холдинг, нельзя не остановиться на том, что во многих правовых 

системах, предпринимательское объединение может вести консолидированный 
бухгалтерский учет и соответственно консолидировано уплачивать налоги.[4] 

Однако, в отличие от указанного выше подхода, который позволяет в определенной 
ситуации «экономить на налогах», белорусский законодатель применительно именно к 
холдингам не рассматривает их в качестве особого субъекта налоговых отношений. 

Каждый из участников холдинга является самостоятельным налогоплательщиком, 
следовательно, объединение в холдинг ничего не дает для налоговых отношений. 
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СЕКЦІЯ 2 
«Удосконалення процесів менеджменту, обліку та аудиту на 

підприємствах: світовий та вітчизняний досвід» 
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Организация агропромышленного производства на основе кооперации имеет 
приоритетное значение в сфере АПК, динамичное развитие экономики которого 
основывается на консолидации и взаимодействии ресурсов и возможностей това-
ропроизводителей, отраслей и сфер хозяйствования.  

Холдинговые компании, сфера АПК, кооперация, интеграция, интегрированные 
структуры. 

Organization of agricultural production on the basis of cooperative  tion is a priority in 
the agricultural sector, the dynamic development of the economy which is based on the  cerned 
consolidation and interaction of resources and opportunities goods  roproizvoditeley, industries, 
and economic spheres. 
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	ПЕРСПЕКТИВЫ ВСТУПЛЕНИЯ РЕСПУБЛИКИ КАЗАХСТАН В ВТО.
	ГЛОБАЛИЗАЦИЯ РЕСПУБЛИКИ КАЗАХСТАН
	Борьба за свободу торговли - одна из главных тенденций мировой экономики второй половины уходящего века.
	Это движение за свободу торговли в последние годы получило название глобализации. Глобализация подразумевает мировую свободу передвижения не только товаров, но и капитала, а, в конечном счете, даже квалифицированной рабочей силы. Глобализации - это в ...
	Как видно из приложения 1, в 90-е годы объем мировой торговли ежегодно увеличивался в среднем почти на 7%, в то время как темпы роста ВВП планеты были в два с лишним раза ниже - примерно 3% в год. Динамика изменения мировой торговли в 2005 г. требует ...
	Глобализация не обошла стороной и Казахстан. С января 1996 г. республика имеет статус наблюдателя во Всемирной Торговой Организации (ВТО), которая пришла на смену Генеральному Соглашению по Тарифам и Торговле (ГАТТ). Но в республике почему-то не уделя...
	Зато теперь считается, что для страны с агрессивной внешнеторговой политикой открыт поистине бескрайний рынок. Нет сомнений, что КНР сполна воспользуется своим новым статусом и благодаря падению торговых барьеров, китайские товары станут еще более деш...
	Собственно, поэтому странам-участницам и понадобилось столько лет, чтобы максимально защитить от экспансии Китая своих производителей. В обмен на членство в ВТО Поднебесной пришлось принять ряд очень жестких условий и обязательств, некоторые из которы...
	Часто задается такой вопрос, не является ли вхождение Казахстана в ВТО преждевременным актом? Существуют разные мнения на этот счет. Для России, например, английскими экономистами было подсчитано, что при вступлении в ВТО она сэкономит более миллиарда...
	Казахстан придерживается жесткой позиции в вопросе вступления в ВТО. Как заявил председатель агентства по стратегическому планированию и реформам Ержан Утембаев: «Стратегическая цель Казахстана - вступить во всемирную торговую организацию (ВТО) на «до...
	Во вступлении в ВТО есть как положительные, так и отрицательные стороны.
	Отрицательные стороны.
	Какие же существуют негативные моменты вступления в ВТО? Ясно, что мы имеет конкурентоспособный сектор только в области выработки первичных продуктов переработки и добычи природных ресурсов. Другие отрасли нашей экономики неконкурентоспособны, в особе...
	По мнению некоторых экспертов, вступление в ВТО может обернуться для Казахстана полной ликвидацией некоторых отраслей народного хозяйства. При этом казахстанская продукция сельского хозяйства может оказаться «лишней» на внешних рынках. Впрочем, вступл...
	Также от Казахстана требуют снижения уровня таможенных тарифов с потерей права в дальнейшем их повышать. Понятно, что это будет сильнейшим испытанием для бюджета нашей страны. Но либерализация торговли товарами - это еще полбеды. Согласно Всеобщему со...
	В декабре 1997 г. было также подписано соглашение о либерализации рынка финансовых услуг, участниками которого стали 102 государства. Этот глобальный рынок охватывает 38 трлн. банковских кредитов, 18 трлн. долл. ценных бумаг и 2 трлн. долл. страховых ...
	До нас еще толком не дошло, что вступление в ВТО может грозить полной ликвидацией некоторых отраслей народного хозяйства. Во многих странах эту опасность чувствуют острее, особенно в странах Восточной Европы, чья сельхозпродукция оказывается «вдруг» н...
	Для Республики Казахстан не может считаться справедливым, если обязательства по вступлению в ВТО будут основаны на сокращении уровня внутренней поддержки, оказываемого государством аграрному сектору. В 1990г. сельское хозяйство занимало 34% в ВВП, но ...
	Уровень правительственной поддержки сельскохозяйственных производителей в Казахстане значительно отличается от сложившегося в развитых странах. Так, отношение размера дотаций к размерам агропродукции составляет 80% в Швейцарии, средний уровень в стран...
	По мнению противников ВТО - эта организация поддерживает интересы транснациональных корпораций и не проявляет заботы о простых людях. США активно использует посредничество ВТО для защиты своих интересов. Из 24 случаев, когда Вашингтон обращался за пом...
	Одновременно администрация США выступает за активизацию ВТО в сфере охраны окружающей среды, что также будет играть ей на руку, так как в США установлены более высокие стандарты, чем в большинстве стран мира, которые не способны удовлетворить американ...
	В число приоритетов США входит также всемирное соглашение о транспарентности в государственных закупках. Этот рынок ежегодно поглощает свыше 3 трлн. долл. Под видом борьбы с коррупцией американская администрация стремится обеспечить доступ на этот рын...
	Другой аргумент противников глобализации: она нивелирует культурное своеобразие стран, превращая их всех в бледную копию Запада. Во многом это справедливо, но здесь, прежде всего, следует спросить самих жителей стран, что для них важнее: повышение уро...
	Положительные стороны.
	Главный положительный фактор - открытие новых возможностей по доступу на мировые рынки. Разительный пример - город Бангалор в Индии, выросший на контрактах американских корпораций в один из крупнейших в мире центров разработки программного обеспечения.
	Не секрет, что членство в ВТО существенно повышает инвестиционную привлекательность страны, так как одним из основных принципов этой организации является принцип «транспарентности», то есть полной открытости страны, прозрачности законодательной базы. ...
	Острое соперничество между региональными блоками приводит к регулярным «банановым войнам». Но ВТО стала инструментом, благодаря которому торговые войны не приводят к настоящим военным конфликтам. Это особенно важно в сегодняшнее неспокойное для Казахс...
	Без вступления в ВТО Казахстан неизбежно будет подвергаться разного рода экономической дискриминации. Ведь правила игры на мировом рынке устанавливаются без нас, а нередко - и против нас. Санкции, квоты, поправка Джексона-Веника и прочие меры, ущемляю...
	Оппозиция свободной торговле базируется на двух противоположных идеях - и что характерно, неверны обе.
	Первая заключается в том, что свободная торговля понижает уровень жизни в развитых странах, стимулируя утечку рабочих мест и создавая торговый дефицит.
	Вторая - в том, что свобода торговли расширяет экономическую пропасть между богатыми и бедными странами.
	Для того чтобы и то и другое было правдой, богатые страны должны терять рабочие места и одновременно становиться еще богаче, тогда как развивающиеся страны должны приобретать рабочие места, развиваться быстрее и одновременно становиться еще беднее.
	Существует также мнение, что ущерб отечественной промышленности нанесен не будет, и Казахстан только выиграет от вступления по следующим причинам: во-первых, из-за того, что казахстанская промышленность сегодня насыщена большим количеством импортных к...
	Для Казахстана большое значение имеет условие ведения торговли между участниками ВТО на недискриминационной основе, в связи с большой вовлеченностью нашей республики в мировой экспорт нефти, нефтепродуктов, природного газа, электроэнергии и угля. Всту...
	Что же касается негативных сторон, то можно предположить, что краткосрочные потери, которые несут вновь вступающие страны при сокращении тарифов, будут с лихвой компенсированы долгосрочными доходами от вхождения в мировой рынок. ВТО дает нам только пр...
	Казахстан обладает всем необходимым для того, чтобы стать в XXI веке в числе лидеров мирового развития. Гигантские природные ресурсы, научный потенциал, квалифицированная рабочая сила - все это может сделать нас вполне конкурентоспособными в глобально...
	Хотелось бы закончить мысль словами Генерального Секретаря ООН, который сказал, что «в сегодняшнем неспокойном мире больше всего проигрывает тот, кто остался незащищенным от глобализации. Это те, кто остался за бортом».
	Развитые западные страны осуществили мощный технологический прорыв на качественно новый уровень производства и потребления продовольствия благодаря кооперации, специализации и концентрации производства как крупных, так и мелких фермерских хозяйств....
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	ЛЮДСЬКИЙ КАПІТАЛ ЯК ОСНОВНЕ ДЖЕРЕЛО ЕКОНОМІЧНОГО ЗРОСТАННЯ
	Романенко Т.В., асистент кафедри аграрної економіки
	Статья посвящена исследованию категории «человеческий капитал» как фактора экономического роста в условиях движения современной цивилизации к постиндустриальному обществу и механизму влияния инвестиций в человеческий капитал
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	HUMAN CAPITAL AS BASIC SOURCE OF ECONOMY GROWING
	T.V. Romanenko
	Земля, ринок землі, законодавчо-правова база.
	Література:
	Н.М. Головай в своїх наукових дослідженнях запропонувала нові підходи щодо обліку витрат на інтелектуальний капітал, які відповідають сучасним концепціям менеджменту. Вона розробила та запропонувала до використання інтегровану систему показників для а...
	5. Головай Н.М. Інтелектуальний капітал: сутність, структура та інформаційне забезпечення / Н.М. Головай // Вісник Академії праці і соціальних відносин Федерації профспілок України. – 2006. – № 2. – С.61-66
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	Досліджено сутність поняття «конкурентоспроможність підприємства» та визначено основні шляхи на напрямки підвищення конкурентоспроможності підприємства в сучасних ринкових умовах.
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	Статья посвящена формированию управленческой культуры. Культура управления основывается на знаниях многих наук, таких как: социология, политология, история, психология, информатика.
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	В статье говорится о критическом мышлении, о том что  в совреммном обществе о важном роле критического мышления, о стадиях и видах критического мышления., работать с информацией, анализировать различные стороны явления Использование критического мышле...
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	Статья посвящена истории инновационной культуры и культуры производства. Рассмотрены факторы, оказывающие влияние на корпоративную культуру организации. Проводится   сравнительный анализ корпоративной, инновационной культуры и культуры производства.
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	Висновки та перспективи подальших досліджень. Отже, основу навчального матеріалу загальнотехнічної дисципліни має складати схарактеризована нами структура технічних знань, що презентує наукову інформацію від технічного знання репродуктивного виду до в...
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